
RETI DI VENDITA

Agli italiani
piacesempre
il franchising

Il settoregodedi ottimasaluteerappresentauna
grandeopportunitàimprenditorialeper molte

persone.Ne abbiamoparlatoconAlberto Cogliati,

presidentedi Assofranchising

di MassimilianoVolpe

Sembraieri ma in realtàsonopassa-

ti 54 anni daquandoin Italiaè sta-

to aperto il primo puntovendita in
franchisingdallaGammad.i., un'a-

zienda della grande distribuzione.
Per capire le principale tendenze

e prospettivedi questo settoreab-

biamo incontrato Alberto Cogliati,
presidentedi Assofranchisingche
riunisce 80 aziendefranchisor che

spaziano dalla ristorazione,all'ab-

bigliamento, allagdo, ai servizi,alla
cura ebenesseredella personafino

alla casa.

Il mondodel commercioedella
ristorazionestacambiando
pelle.Non ci sonopiù i

negozia gestionefamiliaree
aumentanoquellidellecatene.
Comestaandandoil settore
delfranchingin Italiain termini
di nuoveaperturee aziende
cheadottanoquestaformula
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65.806
I PUNTI VENDITA

IN ITALIA GESTITI

ATTRAVERSO IL

FRANCHISING

commerciale?
Il settore del franchisingin Italia

gode di ottima salute.Secondoil

RapportoAssofranchising Italia

2024 il comparto, nonostantela
difficile congiuntura, ha consoli-

dato il suotrend di crescitacon un

giro d'affari che complessivamente

sfiora i 34 miliardi di euro e che

genera l'I,8% del Pil nazionale.

L'affiliazione a un franchisor si

consolidaquindi come una solu-

zione in grado di offrire un rapido
posizionamentostrategico,ma an-

che come una soluzionecapacedi

ridurreil rischiod'impresa se si de-

cide di avviareuna nuova attività.

Alla luce di queste considerazioni
è importante notare come nell'ul-

timo anno siano cresciuti i punti
vendita in franchisingcheraggiun-

gono complessivamentele 65.806

unità,ma anchegli occupati che

superanole 287.700 unità.

Il settoredella curadella personaequello
delbeautysarannoi comparti merceologici

dovesi registreràunamaggiorecrescitadi

fatturatonei prossimianni
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Qualisonoi vantaggi
dell'aprireun'attività
imprenditorialein franchising
alle sogliedel 2025?
Oltre allapossibilità di ridurreil ri-

schio d'impresa, aprire un'attività

imprenditoriale in franchising vuol

dire poter contare e affidarsi alla
forza attrattivadel singolo brand.
Ogni franchiseepuò da una parte
sfruttare e mettere in praticastra-

tegie e un know how consolidatoe
dall'altra contare sulla forza degli

investimenti pianificati dal brand

in marketing e comunicazione.

Non dimentichiamoci una cosa.
Il franchising è ancheuna grande
opportunità imprenditoriale per
tutte quelle persone che possono

trovarenell'autoimpiego enel mo-

dello del franchisingla strada per

riaffermarsi.

Qualisonoi settoripiù

Una delle vie

delloshopping
nel centro di
Milano

redditizi?
Gdo, abbigliamento, servizi e ri-

storazione sono i comparti dove
si registrano i migliori risultati in

termini di giro d'affari.Tuttavia,
guardando anche alle previsioni
futuredai dati nelnostro Rapporto

2024 emergecomeil settore della

cura e benesseredella personae
quello del beauty saranno i setto-

ri merceologici dove si registrerà

una maggiore crescitadi fatturato

( rispettivamente+ 10,3% e +9,3%

rispetto al 2023).

Comevedetein futuro il

franchisingin Italia?

Il franchisingsi è dimostrato un

modello di businessvincente du-

rante la pandemia e in questa

congiunturaeconomica piuttosto
complicata. Un modello che ge-

nera risorse e occupazione. Per

questimotivi mi sentodi guardare

al futuro con fiducia. Il franchi-

sing ha saputoadattarsitrovando
soluzionirapide, ehasaputo cam-

biare rotta per cogliere le sfide

del presentema anchequelle del

futuro. Intelligenzaartificiale e
sostenibilità sonogli asset intorno

ai quali gli imprenditorichefanno

parte della nostrarete si stanno

interrogando. Se ad oggi soltanto
1 imprenditore su 5 dichiara di

utilizzare l'intelligenzaartificiale
nei processiaziendali, si stimache

nel 2028 la quota raggiungerà 1

su 2.

Per affrontarequeste nuove sfide

sono necessari però due fattori

fondamentali: formazione e cul-

tura, due asset fondamentalisu
cui come Associazionestiamo la-

vorando per rendere il comparto

ancora più competitivo non solo
in Italia, ma anche a livello inter-

nazionale. •
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